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SINTESI DEI RISULTATI
DI GRUPPO
PER L'ESERCIZIO

1. LETTERA DEL PRESIDENTE

Signori Azionisti,

il 2023 ¢ stato un anno particolarmente complesso
per il settore distributivo ed in particolare per i PC
ed i telefoni che piu di altre categorie merceologiche
hanno subito l'impatto negativo che il forte aumento
dell’inflazione e dei tassi di interessi hanno avuto sul
sentimento dei consumatori e, parzialmente, delle
imprese.

Al netto di poste non ricorrenti legate principalmente
alla transazione di vecchi contenziosi fiscali, il grup-
po avrebbe registrato un utile netto consolidato di
24,2 milioni di euro, in riduzione rispetto al risultato
record, parimenti misurato, di 45,4 milioni di euro
del 2022 a fronte di ricavi di circa 4,0 miliardi di euro
in contrazione rispetto ai circa 4,7 miliardi del 2022
principalmente per il rilevante calo delle vendite
nel segmento di clientela consumer e sulle linee
di prodotto ivi vendute: PC, telefoni, televisori ed
elettrodomestici.

UN ANNO DI TRANSIZIONE

Il 2023 e stato un anno di transizione per il nostro
Gruppo.

Dopo cinque anni di crescita dei ricavi e della reddi-
tivita, con il 2021 e 2022 che hanno segnato due suc-
cessivi record storici nei profitti del Gruppo, il 2023,
complice un mercato consumer molto sfidante, ha
riportato la redditivita operativa a livelli pit 0 meno
simili a quelli del 2020.

Limpatto della transazione effettuata nel corso del
2023 divecchie pendenze fiscali ha ulteriormente ap-
pesantito il conto economico.

Nonostante cio, 'anno e stato proficuo sotto molti
altri punti di vista.

Si & completata l'integrazione delle societa del sot-
togruppo Spagna riorganizzando le strutture in due
legal entity, Esprinet Iberica e V-Valley Advanced
Solutions Espafia che hanno ora chiarezza nelle due
mission distinte di presidiare il mercato dei PC, peri-
feriche ed Elettronica di Consumo 'una ed il mercato
delle Soluzioni e Servizi tecnologici avanzati laltra.

E stato ridisegnato il management team locale e ri-
dotto in modo drastico il livello delle scorte, riportan-
do il Capitale Circolante Netto a livelli fisiologici.

In Italia si e predisposta la separazione dei business
relativi alle Soluzioni e Servizi da un lato e delle solu-
zioni legate all’efficientamento energetico dall’altro,
in due societa di cui una gia partita a inizio febbra-
io e laltra prevista in awvio nel corso del secondo
trimestre.

Sono state fatte due acquisizioni e soprattutto si e
continuato nel processo di miglioramento del mix di
prodotto con innalzamento dei margini pur in pre-
senza di costi incrementali legati all'inflazione e al
rialzo dei tassi.

La strategia di una sempre maggiore diversificazione
geografica e di prodotto continua ed il messaggio per
i nostri investitori € una volta di piu chiaro: operiamo
con lobiettivo di una creazione di valore sostenibile
neltempo.

Diversificazione al fine di mitigare i rischi di mercato,
attenzione alle tematiche ESG, eccellenza operativa
e soprattutto focalizzazione sul Ritorno sul Capitale
Investito pit che sul puro profitto sono alla base della
modalita con cui abbiamo gestito e continueremo a
gestire le sfide e le opportunita offerte dal mercato.
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LANDAMENTO DELLA
DISTRIBUZIONE DI TECNOLOGIA

Il settore della distribuzione, misurato a gennaio 2024
dalla societa di ricerca inglese Context attraverso un
panel di distributori ampiamente rappresentativo
dell’andamento generale, ha registrato nel 2023 ricavi
per circa 86,7 miliardi di euro, in decrescita del -4,9%
rispetto a 91,2 miliardi di euro del 2022, con flessioni
registrate in tutti i quarter successivi al primo.

Larretramento & stato diffuso nei vari mercati: Ger-
mania, primo mercato europeo, -6,2%, Regno Unito
e Irlanda, secondo mercato per dimensione, -7,5%,
Francia -2,3%, Polonia -5,2%, Italia, con un invariato
peso del 10,6% nel mercato europeo, -3,9%, Spagna
-1,6% e Portogallo -4,9%.

In crescita solamente Repubblica Ceca con +1,1%,
Norvegia +3,9% e Slovacchia +11,1%.

In questo contesto, il Gruppo Esprinet si riconferma
il distributore al vertice nel mercato del sud Europa.

L'EVOLUZIONE DEL MERCATO

Il 2023 & stato caratterizzato da un quadro di forte
instabilita geopolitica e macroeconomica. La conti-
nua spinta inflazionistica e l'incremento dei tassi di
interesse, nonché lincertezza del contesto, hanno
pesato sulle decisioni di spesa dei consumatori e sul-
le decisioni diinvestimento delle aziende ed il settore
ICT ha registrato un peggioramento sequenziale del
calo di volumi iniziato a fine 2022 nelle tre geografie
in cui opera il Gruppo ed in generale in Europa.

La crescita in ambito Infrastructure e Software, rinfor-
zata dai massicci piani di investimento governativi
pluriennali di Ripresa e Resilienza, indispensabili nel
processo di trasformazione digitale tanto della pub-
blica amministrazione quanto del settore privato,
non ha compensato la forte contrazione in ambito IT
Clients, soprattutto di PC, dopo gli anni della pande-
mia, quando si misuravano gli effetti sulla domanda
del maggior utilizzo dello smartworking e della didat-
tica a distanza. Gli analisti di settore ritengono che il
mercato sia ora pronto per tornare a crescere, con i
PC dotati di intelligenza artificiale destinati a fornire
un ulteriore impulso durante il ciclo di aggiornamen-
toin corso.

Le condizioni dello scenario macroeconomico e geo-
politico, nonché i relativi effetti sul settore ICT sopra
descritti, hanno nettamente ridisegnato le opportu-
nita di sviluppo future. Ambiti che prima mostrava-
no importanti trend di crescita risultano ora meno
attrattivi. Nondimeno vi sono nuove aree emergenti
caratterizzate da un forte tasso di innovazione e da

una notevole spinta alloutsourcing: lintelligenza
artificiale, la cybersecurity, Ueverything as a service e
la sostenibilita. Il settore ICT sta anche conquistando
adiacenze, appropriandosi delle opportunita deri-
vanti dalla convergenza di alcuni settori verso quello
tech: efficienza energetica ed energie rinnovabili, mo-
bilita elettrica sono un esempio.

Il canale della distribuzione si conferma resiliente e
rimane forte anche nel 2023 nella scelta della strate-
gia go-to-market dei produttori. Il Gruppo Esprinet
sta quindi velocemente adattando la propria strate-
gia preparandosi a cogliere le sfide della ripresa pre-
vista peril 2024 e del nuovo scenario di mercato.

LE ATTIVITAIN ITALIA

Nel 2023, le attivita italiane hanno registrato una fles-
sione dei ricavi nonostante l'eccellente performance
dei segmenti ad alto margine delle Solution e dei
Servizi, dove il Gruppo sta concentrando gli investi-
menti in persone, competenze e ampliamento delle
aree di business, che tuttavia non hanno pienamente
compensato il forte rallentamento registrato sulla li-
nea degli Screens (PC e Telefoni) in ambito clientela
consumer (Retailers e E-tailers).

In un contesto molto sfidante, tra instabilita geopoli-
tica e macroeconomica, con soddisfazione, comun-
que, abbiamo accelerato l'esecuzione della nostra
strategia che punta a rafforzare l'offerta delle linee
alto marginanti, anche ridisegnando funzionalmen-
te V-Valley, la divisione che si occupa di Solutions e
Servizi. Grazie a ci0 oggi possiamo vantare un con-
siderevole incremento complessivo del Gross Profit
margin.

Ad agosto 2023 il Gruppo ha acquistato il 100% del
capitale di Sifar Group S.r.l,, societa di diritto italiano
attiva dal 2012 distribuzione B2B di ricambi, com-
ponenti e accessori di prodotti di telefonia mobile e
tablet. operazione non solo & coerente con la strate-
gia di Esprinet difocalizzazione sulle linee di business
altro marginanti, ma anche con la convinta adesione
ai principi ESG del Gruppo, che intende cogliere tutte
le opportunita che siintegrino in un quadro di soste-
nibilita, tra cui investimenti in prodotti e servizi “envi-
ronmentally friendly”. La distribuzione di componenti
e parti di ricambio per la riparazione di smartphone
e tablet mira ad estendere il ciclo di vita dei prodotti
contribuendo a ridurre al minimo la produzione di
rifiuti elettronici, rispondendo ai nuovi bisogni legati
alla circular economy.

A maggio 2023 Esprinet ha comunicato di aver sotto-
scritto con 'Agenzia delle Entrate, a meri scopi deflat-
tivi di un potenziale contenzioso tributario di lunga
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durata, un accordo, operativamente formalizzato tra
maggio stesso e giugno, volto a definire in via stragiu-
diziale le contestazioni formulate in materia di IVA in
relazione ai periodi di imposta dal 2013 al 2017.

La strategia aziendale in ambito HR di costante va-
lorizzazione della risorsa pit importante: il capitale
umano, e proseguita. Il Gruppo ha continuato ad
ascoltare la voce di tutti i collaboratori attraverso sur-
vey e attraverso momenti di confronto aperto in un
dialogo costante e trasparente. Ha quindi rafforzato il
piano di welfare e wellbeing per accrescere il benes-
sere, la motivazione e la soddisfazione delle persone,
ha arricchito l'offerta formativa per far crescere le
competenze di ciascuno e sostenere lo sviluppo del
proprio potenziale, ed ha, inoltre, avviato un ambi-
zioso programma per promuovere la cultura della di-
versita, dell'equita e dell'inclusione. Questo impegno
ancora una volta ha trovato conferma nelle rinnovate
certificazioni Great Place to Work e Top Employer nei
paesiin cuiil Gruppo opera.

LE ATTIVITA
NELLA PENISOLA IBERICA

Le attivita del Gruppo Esprinet nella penisola iberica
nel 2023 hanno registrato ricavi in decrescita per ef-
fetto sia del mercato in contrazione sia per le scelte
di razionalizzazione delle linee a minor marginalita
e strutturalmente non in grado di generare adeguati
ritorni sul capitale investito.

Ad agosto 2023 il Gruppo ha acquistato il 100% del
capitale sociale Lidera Network S.L., societa di di-
ritto spagnolo, con una branch in Portogallo, attiva
dal 1999 nella distribuzione di soluzioni software in
ambito cybersecurity. 'operazione & coerente con
la strategia di Esprinet di consolidare la propria lea-
dership nel SudEuropa nel comparto delle Advanced
Solutions, affermandosi nel suo ruolo di tech enabler
avalore aggiunto.

CONCLUSIONI

Negli ultimi anni le turbolenze geo-politiche, sanita-
rie e macroeconomiche si sono fatte sempre piu vio-
lente e frequenti.

Non viviamo pil in un’epoca in cui ci dobbiamo do-
mandare se qualche shock esterno potra arrivare
ma piuttosto dobbiamo domandarci quanto siamo
attrezzati per gestire uno shock che sicuramente
arrivera.

Il nostro Gruppo e dotato di una solida struttura pa-
trimoniale, di una consolidata rete di relazioni con
clienti, fornitori, istituzioni finanziarie, organizzazioni
di settore e non.

La solidita di questo network, unito ad un consolida-
to insieme di procedure e metodologie permettono
al Gruppo di affrontare i cambiamenti del mercato e
dell'ambiente con fiducia e ottimismo.

E perd come sempre la grande ricchezza rappresen-
tata dai nostri collaboratori, dalla loro serieta, abne-
gazione e spirito di intraprendenza che mi rendono
fiducioso sulla possibilita non solo di reagire al cam-
biamento ma anzi di convertirlo in fonte di nuove
opportunita.

Come ogni anno quindi ringrazio il nostro team, i
nostri clienti e fornitori, i nostri azionisti e in generale
tutti i nostri stakeholder augurando un 2024 di salute,
successo e pace.

Grazie per aver investito nella nostra Societa.

Maurizio Rota

Presidente del Consiglio di Amministrazione
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2. SINTESI DEI RISULTATI ECONOMICO-FINANZIARI DI GRUPPO

| risultati economico-finanziari del 2023 e del periodo di confronto sono stati determinati in conformita agli
International Financial Reporting Standards (“IFRS”) adottati dalla UE in vigore nel periodo di riferimento. Nella
tabella sotto riportata, in aggiunta agli indicatori economico-finanziari convenzionali previsti dai principi con-
tabili IFRS, vengono presentati alcuni “indicatori alternativi di performance” ancorché non previsti dagli IFRS.
Taliindicatori, costantemente presentati anche in occasione delle altre rendicontazioni periodiche del Gruppo,
non devono considerarsi sostitutivi a quelli convenzionali previsti dagli IFRS; essi sono utilizzati internamente
dal management in quanto ritenuti particolarmente significativi al fine di misurare e controllare la redditivita,
la performance, la struttura patrimoniale e la posizione finanziaria del Gruppo. In calce alla tabella, in linea
con gli Orientamenti ESMA/2015/1415 del’ESMA (European Securities and Market Authority) emanati ai sen-
si dell’articolo 16 del Regolamento ESMA, che aggiornano la precedente raccomandazione CESR/05-178b del
CESR (Committee of European Securities Regulators) e recepiti da CONSOB con Comunicazione n. 0092543 del
03/12/2015, si & fornita la metodologia di calcolo di tali indici.

(euro/000) note 2023 % 2022 % % Var. 23/22

Dati economici

Ricavi da contratti con clienti 3.985.162 100,0% 4.684.164 100,0% -15%
Margine commerciale lordo 218.441 5,5% 242.969 5,2% -10%
EBITDA W 34.077 0,9% 87.918 1,9% -61%
Risultato operativo (EBIT) 14.012 0,4% 70.658 1,5% -80%
Risultato prima delle imposte (5.106) -0,1% 62.895 1,3% -108%
Risultato netto (11.875) -0,3% 47.346 1,0% -125%

Dati patrimoniali e finanziari

Cash flow @ 8.190 64.606
Investimenti lordi 13.744 12.506
Capitale d’esercizio netto ® 126.375 258.371
Capitale circolante comm. netto @ 104.112 261.593
Capitale immobilizzato © 273.868 258.453
Capitale investito netto © 351.889 492.250
Patrimonio netto 367.410 409.217
Patrimonio netto tangibile @ 239.846 289.262
Posizione finanziaria netta (PFN) @ (15.521) 83.033

Principali indicatori

PFN/Patrimonio netto (0,0 0,2
PFN/Patrimonio netto tangibile (0,1) 0,3
e )
EBITDA/Oneri finanziari netti 1,8 11,3
PFN/EBITDA (0,2) 0,9
ROCE ® 6,9% 13,3%
Dati operativi

Numero dipendenti a fine periodo 1.776 1.806

Numero dipendenti medi o 1.791 1.763

1
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(euro/000) note 2023 % 2022 % % Var. 23/22
Utile per azione (euro)
Utile per azione base -0,24 0,96 -125%

Utile per azione diluito -0,24 0,95 -125%

W EBITDA pari all’utile operativo (EBIT) al lordo di ammortamenti e svalutazioni.

@ Sommatoria di utile netto consolidato e ammortamenti.

B Sommatoria di attivita correnti, attivita non correnti possedute per la vendita e passivita correnti, al lordo dei debiti finanziari correnti netti.

W Sommatoria di crediti verso clienti, rimanenze e debiti verso fornitori.

© Pari alle attivita non correnti al netto delle attivita finanziarie non correnti per strumenti derivati.

© Pari al capitale investito puntuale di fine periodo, calcolato come somma di capitale d’esercizio netto e capitale immobilizzato, al netto delle passivita
non finanziarie non correnti.

" Pari al patrimonio netto depurato dei goodwill e delle immobilizzazioni immateriali.

®  Sommatoria di debiti finanziari, passivita finanziarie per leasing, disponibilita liquide, attivita e passivita per strumenti derivati e crediti finanziari.

" Calcolato come rapporto tra (i) utile operativo (EBIT) al netto delle componenti “non ricorrenti”, degli effetti del principio contabile IFRS 16 e delle
imposte calcolate al tax rate effettivo dell’ultimo bilancio consolidato annuale pubblicato, e (ii) media del capitale investito (calcolato come somma di
capitale d’esercizio netto e capitale immobilizzato) registrato alla data di chiusura del periodo ed alle quattro precedenti date di chiusura trimestrali.

(10

Calcolato come media tra saldo iniziale e finale di periodo delle societa consolidate.
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3. ANDAMENTO DEL TITOLO

Le azioni ordinarie di Esprinet S.p.A. (ticker: PRT MI) sono quotate nel segmento STAR Milan (Euronext STAR
Milan) del mercato EXM (Euronext Milan) di Borsa Italiana dal 27 luglio 2001.

Il grafico che segue descrive 'andamento della quotazione del titolo dal 1° gennaio al 31 dicembre 2023:

o2/oyae3 2/02/2083 0203/ Ee3 02/04/ 2023 1205 2023 02/06/2023  02/07/2023 02/08/2023 c2/09/20P3 02/10/2023 o2/u/2023 o2/12f2023

MO ~S—pAEIZO MiNIMO =l pregzo chusun

Iltitolo Esprinet ha chiuso i1 2023 ad un prezzo di 5,50 euro, in diminuzione del -18,32% rispetto alla quotazione
di chiusura del 31 dicembre 2022 (6,74 euro).

Rispetto ad un prezzo di collocamento di 1,4 euro per azione nel luglio 2001, tenendo conto del frazionamento
azionario in rapporto 1:10 eseguito nel corso del 2005, si osserva una rivalutazione del titolo del +293% che
non tiene altresi conto dei dividendi distribuiti e del relativo reinvestimento.

Nel corso dell'annoil titolo ha riportato un massimo di 9,24 euro ad aprile per poi mostrare un trend decrescen-
tefino aregistrare un minimo di 4,07 euro il 12 settembre 2023.

La quotazione media nell'anno é stata pari a 6,15 euro.

| volumi medi giornalieri scambiati nel 2023 sono stati pari a n. 270.338 (+70%) rispetto ai volumi medi giorna-
lieri® scambiati nel 2022 pari a n. 158.939. Il picco massimo dei volumi é stato di n. 1.791.152 azioni scambiate
il 12 settembre 2023, cosi come nel medesimo mese & stato registrato il massimo volume medio giornaliero
scambiato parian.505.118 azioni.

Il giorno 11 marzo 2024 il prezzo dell'azione Esprinet era pari a 4,94 euro (-10% rispetto alla quotazione di chiu-
sura). Gli scambi medi giornalieri fino a tale data sono stati pari a n. 173.407 azioni.

© Media aritmetica semplice (fonte: Intesa Sanpaolo).
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GOVERNO SOCIETARIO

1. ORGANI DI AMMINISTRAZIONE E CONTROLLO

CONSIGLIO DI AMMINISTRAZIONE

(Scadenza: approvazione bilancio al 31 dicembre 2023)

Presidente
Vice-Presidente
Amministratore Delegato
Amministratore
Amministratore
Amministratore
Amministratore
Amministratore
Amministratore
Segretario

Legenda:

Al: Amministratore Indipendente

CCR: Membro del Comitato Controllo e Rischi

Maurizio Rota
Marco Monti
Alessandro Cattani
Chiara Mauri
Angelo Miglietta
Lorenza Morandini
Emanuela Prandelli
Renata Maria Ricotti
Angela Sanarico

Manfredi Vianini Tolomei

CNR: Membro del Comitato per le Nomine e Remunerazioni

CCS: Membro del Comitato competitivita e sostenibilita

COLLEGIO SINDACALE

(Scadenza: approvazione bilancio al 31 dicembre 2023)

Presidente
Sindaco effettivo
Sindaco effettivo
Sindaco supplente

Sindaco supplente

SOCIETA DI REVISIONE

Maurizio Dallocchio
Maria Luisa Mosconi
Silvia Muzi

Vieri Chimenti

Riccardo Garbagnati

(Scadenza: approvazione bilancio al 31 dicembre 2027)

PricewaterhouseCoopers S.p.A.

(CCS)

(Al) (CCS)

(Al) (CNR) (CCR)
(Al) (CCS)

(Al) (CNR)

(Al) (CNR) (CCR)
(Al) (CCR)

Studio Chiomenti
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2. DEROGA AGLI OBBLIGHI INFORMATIVIIN OCCASIONE
DI OPERAZIONI STRAORDINARIE

Ai sensi di quanto previsto dallart. 70, comma 8, e dall’art. 71, comma 1-bis, del Regolamento Emittenti ema-
nato dalla Consob, il Consiglio di Amministrazione di Esprinet S.p.A. ha deliberato, in data 21 dicembre 2012,
di avvalersi della facolta di derogare agli obblighi di pubblicazione dei documenti informativi prescritti in oc-
casione di operazioni significative di fusione, scissione, aumento di capitale mediante conferimento di beniin
natura, acquisizioni e cessioni.

3. CORPORATE GOVERNANCE

Esprinet S.p.A. aderisce e si conforma al Codice di Corporate Governance delle societa quotate italiane (il “Co-
dice”), adattandolo in funzione delle proprie caratteristiche.

Allo scopo di far fronte agli obblighi di trasparenza previsti dalla normativa di settore, ogni anno viene redatta
una “Relazione sul Governo Societario e gli assetti proprietari” recante una descrizione generale del sistema di
governo adottato dal Gruppo oltre alle informazioni sugli assetti proprietari, sul modello organizzativo adotta-
to aisensidel D. Lgs. n.231 del 2001, nonché sul grado di adesione al Codice, ivi incluse le principali pratiche di
Governance applicate e le caratteristiche del sistema di gestione dei rischi e di controllo interno in relazione al
processo di informativa finanziaria.

La “Relazione sul governo societario e gli assetti proprietari” € pubblicata nella sezione Investitori - Assemblea
degli azionisti - 2024 del sito internet della Societa (www.esprinet.com).

Il Codice e consultabile sul sito di Borsa Italiana S.p.A. www.borsaitaliana.it.
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ATTIVITA E STRUTTURA DEL GRUPPO ESPRINET

1. DESCRIZIONE DELLATTIVITA

Esprinet S.p.A. (nel seguito anche “Esprinet” o la “capogruppo”) e le societa da essa controllate (unitamente il
“Gruppo Esprinet” o il “Gruppo”) operano sul territorio italiano, spagnolo e portoghese.

Il Gruppo ¢ attivo nella distribuzione “business-to-business” (B2B) di Information Technology (IT) ed elettroni-
cadiconsumo ed e oggi il pit grande distributore nel Sud-Europa.

I principali mercati geografici presidiati sono U'ltalia e la penisola iberica.

L'attivita prevalente e rappresentata dalla distribuzione di prodotti IT (hardware, software e servizi) ed elet-
tronica di consumo. La gamma di prodotto commercializzata comprende 850 marchi di primari produttori di
tecnologia (c.d.”vendor”), fra cui per citare le principali case mondiali HP, Apple, Samsung, Asus, Lenovo, Dell,
Microsoft, Acer, Epson.

Oltre a fornire servizi di vendita all'ingrosso tradizionali (bulk breaking e credito), Esprinet svolge il ruolo di
abilitatore dell’ecosistema tecnologico. Il Gruppo offre, ad esempio, una piattaforma di e-commerce chiavi in
mano a centinaia di rivenditori, la gestione in-shop per migliaia di punti vendita al dettaglio, soluzioni di paga-
mento e finanziamento specializzate per la comunita di rivenditori offrendo anche generazione della doman-
da da parte degli utenti finali e analisi dei big data ai principali produttori e rivenditori tecnologici che sempre
pil esternalizzano le attivita di marketing.

Servizi cloud, software di collaborazione e di cybersecurity, sistemi di videoconferenza, infrastrutture IT avanza-
te, soluzioni di elettronica di consumo specializzate come elettrodomestici connessi o piattaforme di gaming
sono nuove aree di crescita a valore aggiunto che alimentano un’ulteriore crescita futura dei ricavi per il setto-
re, mentre i servizi logistici e finanziari, nonché il modello di vendita “a consumo”, offrono crescenti opportuni-
ta di espansione dei margini.

A questi si affiancano la “tradizionale” distribuzione all'ingrosso di prodotti informatici di marca (hardware e
software), di apparati di telefonia mobile, di accessori per questi ultimi, rivolta a rivenditori orientati a utenti
finali sia di tipo “consumer” sia di tipo “business’, e la distribuzione di prodotti a marchio proprio realizzati
da terzi su commessa: NILOX, marchio con cui vengono realizzati prodotti di mobilita elettrica, entertainment
sportivo e accessori per PC, e CELLY, marchio con cui vengono realizzati accessori per telefonia mobile.

La sezione “Andamento dei ricavi per famiglia di prodotto e tipologia di cliente” fornisce una descrizione piu
dettagliata delle principali categorie di prodotto commercializzate.

La clientela servita nei due territori € composita essendo costituita dalle diverse tipologie di rivenditori di infor-
matica presenti sul mercato italiano e iberico: dai rivenditori a valore aggiunto (c.d. VAR) ai system integrator/
corporate reseller, dai dealer agli shop (indipendenti e/o affiliati), dagli operatori della grande distribuzione,
generalista e/o specializzata, ai sub distributori.

| clienti professionali serviti nel 2023 nell'area B2B sono stati complessivamente circa n. 29.000, di cui circa n.
20.000 in Italia e circa n. 9.000 nella penisola iberica.

L'attivita logistica e svolta principalmente presso i siti logistici di Cambiago (MI), Cavenago (MB), Pregnana Mi-
lanese (M) e Saragozza (Spagna) tutti condotti in affitto, di complessivi ca. 158.000 mq (ca. 111.000 mq in Italia
€47.000 mg in Spagna).
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2. STRUTTURA DEL GRUPPO

La struttura del Gruppo Esprinet al 31 dicembre 2023 ¢ la seguente:

Esprinet S.p.A.

100% 100% 100% 100% 100% 100% 100% 100%
. . Sifar Group Zeliatech Esprinet Celly Pacific
Bludis S.r.l. Dacom S.p.A. | | idMAINT S.r.l. sl V-Valley S.r.l. sl Iberica S.L.U. Limited
100% 100% 95% | 100%
Erredi . 9 . V-Valley
Deutschland Fraiireegll-\RL 5% PoE:Er:‘leLtda Advanced Solutions
GmbH & Espaiia, S.A.
100% 100% 100% | 100%
V-Valley Advanced Optima
Lidera Network S.L Neth-\I/-:)flzfrtuwglr\eRf_‘AU Solutions Portugal, Logistics
g Unipessoal, Lda S.L.U.

U 100% in virtt del 9,58% di azioni proprie possedute da V-Valley Advanced Solutions Espafia, S.A..

Sotto il profilo giuridico la capogruppo Esprinet S.p.A. & sorta nel settembre 2000 a seguito della fusione di due
dei principali distributori operanti in Italia, Comprel S.p.A. e Celomax S.p.A..

Successivamente, per effetto dello scorporo dalla capogruppo delle attivita di distribuzione di componenti
micro-elettronici e delle varie operazioni di aggregazione aziendale e costituzione di nuove societa, il Gruppo
Esprinet ha assunto la sua attuale fisionomia.

Nel prosieguo dell’esposizione si fara riferimento al “Sottogruppo Italia” e al “Sottogruppo Iberica”.

Alla data di chiusura del periodo il Sottogruppo Italia comprende, oltre alla capogruppo Esprinet S.p.A,, le so-
cieta da essa controllate direttamente: Celly Pacific LTD., Bludis S.r.l, Dacom S.p.A., idMAINT S.r.L,, Sifar Group
S.r.l. (acquisita in data 2 agosto 2023), Zeliatech S.r.l. (costituita in data 6 settembre 2023) e V-Valley S.r.l..

Ai fini della rappresentazione all'interno del Sottogruppo ltalia, la controllata idMAINT S.r.l. si intende com-
prensiva anche delle sue controllate totalitarie Erredi Deutschland GmbH, Erredi France SARL (complessiva-
mente il “Gruppo idMAINT”) mere societa di procacciamento di vendite al servizio di Dacom S.p.A..

Il Sottogruppo Iberica € composto invece, alla medesima data, dalla sub-holding operativa di diritto spagnolo
Esprinet Iberica S.L.U. e dalle sue controllate Esprinet Portugal Lda, e V-Valley Advanced Solutions Espafia, S.A.
(gia GTI Software Y Networking S.A.). Ai fini della rappresentazione all’interno del Sottogruppo Iberica, la con-
trollata V-Valley Advanced Solutions Espafia, S.A. siintende comprensiva anche delle sue controllate totalitarie
V-Valley Advanced Solutions Portugal Unipessoal Lda, GTI Software & Networking SARLAU, Optima Logistics
S.L.U. e Lidera Network S.L. acquisita in data 1° agosto 2023.

Esprinet S.p.A. ha sede legale e amministrativa in Italia a Vimercate (Monza e Brianza) e ha i propri siti logistici a
Cambiago (Milano) e Cavenago (Monza e Brianza).

Per le attivita di specialist Esprinet S.p.A. si avvale dei servizi forniti da Intesa Sanpaolo S.p.A..
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SOTTOGRUPPO ITALIA

Bludis S.r.l.

Acquistata a novembre 2022, posseduta al 100% da Esprinet S.p.A., con sede operativa a Roma, Bludis S.r.l.
¢ una societa di diritto italiano attiva nella distribuzione di soluzioni software negli ambiti Communication,
Cybersecurity, IT Management e lavora principalmente con Vendor innovativi ed emergenti.

Celly Pacific LTD

Acquistata in data 12 maggio 2014 e precedentemente detenuta da Celly S.p.A., nel 2021 fusa per incorporazio-
nein Esprinet S.p.A., Celly Pacific LTD & societa di diritto cinese posseduta al 100% da Esprinet S.p.A. e specia-
lizzata nella progettazione, produzione e distribuzione di accessori per la telefonia mobile.

Dacom S.p.A.

Acquistata in data 22 gennaio 2021, posseduta al 100% da Esprinet S.p.A., Dacom S.p.A. & una societa di diritto
italiano attiva dagli anni ‘80 nella distribuzione specializzata di prodotti e soluzioni per '’Automatic Identifica-
tion and Data Capture (AIDC).

idMAINT S.r.l. e le sue controllate

Acquistata in data 22 gennaio 2021, posseduta al 100% da Esprinet S.p.A., idMAINT S.r.l.e una societa di diritto
italiano dal 2012 specializzata nei servizi di manutenzione e supporto tecnico pre e post vendita sui prodotti
Auto-ID.

idMAINT S.r.l. detiene partecipazioni totalitarie nella controllata tedesca Erredi Deutschland GmbH e nella con-
trollata francese Erredi France SARL..

Sifar Group S.r.l.

Acquistata in data 2 agosto 2023, posseduta al 100% da Esprinet S.p.A., Sifar Group S.r.l. € una societa di diritto
italiano attiva dal 2012 nella distribuzione B2B di ricambi, componenti e accessori di prodotti di telefonia mo-
bile e tablet.

V-Valley S.r.l.

Costituita in data 8 giugno 2010 con la ragione sociale Master Team S.r.l. poi modificata a settembre dello stes-
so anno in V-Valley S.r.l,, posseduta al 100% da Esprinet S.p.A., V-Valley S.r.l. & una societa di diritto italiano
operativa di fatto dal dicembre 2010 nelle attivita di distribuzione, quale commissionaria di vendita di Esprinet
S.p.A,, di prodotti a “valore” (essenzialmente server, storage e networking di alta gamma, virtualizzazione, cy-
bersecurity, bar-code scanning).

Zeliatech S.r.l.

Costituita in data 6 settembre 2023, posseduta al 100% da Esprinet S.p.A., Zeliatech S.r.l. & una societa di diritto
italiano divenuta operativa dal 1° febbraio 2024 a seguito del conferimento da parte di Esprinet S.p.A. di un
ramo d’azienda attivo nella distribuzione di tecnologie finalizzate alla generazione e alla distribuzione di ener-
gia elettrica (ivi inclusi pannelli fotovoltaici, inverter, dispositivi di cablaggio, colonnine di ricarica per veicoli
elettrici); strumentazione per la regolazione della temperatura e del clima in abitazioni, uffici e impianti indu-
striali, anche per il mezzo di supporti elettronici quali pompe di calore, condensatori e termostati; e tecnologie
e dispositivi di videosorveglianza (ivi inclusi software applicativi).
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SOTTOGRUPPO IBERICA

Esprinet Iberica S.L.U.

Originariamente costituita dal Gruppo al fine di veicolare le acquisizioni spagnole effettuate tra la fine del 2005
e la fine del 2006, Esprinet Iberica S.L.U. per effetto delle diverse operazioni di aggregazione aziendale e fu-
sione verificatesi negli anni (tra le quali, nel settembre 2022, 'incorporazione di Vinzeo Tecnologies S.A.U., gia
acquisita al 100% in data 1° luglio 2016, distributore sin dal 2009 di prodotti Apple e detentore alla data della
fusione di importanti contratti distributiviin ambito ICT c.d. a “volume”), rappresenta il leader di mercato nella
distribuzione di Information Technology e Consumer Electronics. La societa, di diritto spagnolo, ha sede, uffici
e magazzini a Saragozza, localita che dista solo 300 km ca. da tutte le principali citta spagnole, e uffici periferici
a Madrid, Barcellona e Bilbao che insieme contribuiscono per oltre '80% al consumo diinformatica in Spagna.

Esprinet Portugal Lda

Costituita in data 29 aprile 2015, posseduta al 5% da Esprinet S.p.A. ed al 95% da Esprinet Iberica S.L.U., Espri-
net Portugal Lda & una societa di diritto portoghese attiva nella distribuzione sul territorio portoghese dei pro-
dotti del mercato dei PC, delle periferiche e dellelettronica di consumo, fino a tale data svolte da Esprinet
Iberica S.L.U..

V-Valley Advanced Solutions Espaiia, S.A. e le sue controllate

Acquistata da Esprinet Iberica S.L.U. in data 1° ottobre 2020 con denominazione GTI Software Y Networking S.A.
(in data 1° ottobre 2021 rinominata in V-Valley Advanced Solutions Espafia, S.A. in corrispondenza della fusione
per incorporazione di V-Valley Iberian S.L.U. anch’essa posseduta integralmente da Esprinet Iberica S.L.U., che
ha fatto seguito alla precedente fusione per incorporazione in data 31 marzo 2021 della controllata totalitaria
DIODE Espafia S.A.U), la societa di diritto spagnolo, posseduta al 100% da Esprinet Iberica S.L.U., € il primo
distributore in Spagna di software e soluzioni “cloud” a Value-Added Reseller e System Integrator.

V-Valley Advanced Solutions Espafia, S.A. detiene partecipazioni totalitarie nelle controllate spagnole Optima
Logistics S.L.U. e Lidera Network S.L (acquisita in data 1° agosto 2023), nella controllata portoghese V-Valley
Advanced Solutions Portugal Unipessoal Lda (gia Getix Companhia de Distribuicdo de Software Unipessoal
Lda) e nella controllata marocchina GTI Software & Networking SARLAU.
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STRUTTURA E ANDAMENTO DEI MERCATI
DI RIFERIMENTO

DISTRIBUZIONE B2B DI IT ED ELETTRONICA DI CONSUMO

LA CATENADISTRIBUTIVA DELLIT

In generale, le modalita di distribuzione di IT e prodotti elettronici si dividono tra sistemi diretti (“Direct Chan-
nel”) ed indiretti (“Tier 1”7 e “Tier 27).

| primi consentono ai produttori di raggiungere direttamente ['utilizzatore finale di tecnologia, mentre i secondi
prevedono ['utilizzo diintermediari di primo, i “rivenditori”, e di secondo livello, i “distributori”. In estrema sinte-
si, i soggetti che compongono la filiera distributiva sono:

o i “vendor”: produttori di tecnologie e/o prodotti di Information Technology che operano con un proprio
marchio;

« i “distributori”: operatori che forniscono servizi di logistica, stoccaggio, credito e marketing. A loro volta, i
distributori possono essere distinti in:

(i) distributoria “largo spettro”, caratterizzati da ampiezza di gamma ed elevati volumi di fatturato;

(ii) distributori “specializzati”, che costituiscono il punto di riferimento per specifiche tecnologie e disci-
pline, quali i sistemiintermedi, il networking, Internet e servizi di consulenza, formazione e assistenza;

« i “rivenditori”: operatori eterogenei per dimensioni, strutture reddituali e organizzative, modelli di business
e tipo di approccio all'utente finale.

In generale si & soliti operare una distinzione tra le seguenti categorie di rivenditori:

o “Professional Reseller”: VAR (“Value Added Reseller”), Corporate Reseller, System Integrator, Dealer;
o gli“Specialized Reseller”: Telco Specialist. Photo Shop, Videogame Specialist, Furniture Specialist;
o | “Retailers & E-tailers”: GDO/GDS (Grande Distribuzione Organizzata/Specializzata), Shop on-line.

Nellambito del business model sopra descritto il settore di riferimento e definibile secondo due diverse
prospettive:

a) il mercato c.d. “indirizzato”, rappresentato cioé dal volume aggregato delle vendite di prodotti informatici
realizzate dai distributori ossia effettivamente veicolate attraverso il c.d. “canale indiretto” (per differenza,
esse rappresentano il flusso di vendite che non transita direttamente dal produttore al rivenditore ovvero
dal produttore all’utente finale di informatica);

b) il mercato c.d. “indirizzabile”, rappresentato dal volume delle vendite di prodotti informatici realizzabili
dai distributori ossia veicolabili attraverso il c.d. “canale indiretto” (sono esclusi unicamente gli apparati
hardware che non sono per loro natura intercettabili dal distributore come i mainframe nonché i software
applicativi come ERP, ecc.).

Ne consegue che la dimensione del settore deve pertanto essere considerata analizzando:
» ladomanda diinformatica (dal punto di vista dei consumi da parte dell’utente finale);

« la dimensione del comparto distributivo (i.e. il valore effettivo delle vendite effettuate dai distributori
owvvero il valore delle vendite indirizzabili da parte dei distributori stante la natura intrinseca dei prodotti
interessati).
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Il grafico che segue descrive il modello tipico della catena distributiva di prodotti informatici:
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Europa

Il settore della distribuzione, misurato dalla societa di ricerca inglese Context (gennaio 2024) attraverso un pa-
nel di distributori ampiamente rappresentativo dellandamento generale, ha registrato nel 2023 ricavi per circa
86,7 miliardi di euro, in decrescita (-4,9%) rispetto a 91,2 miliardi di euro del 2022. In particolare, landamento
per trimestre ha evidenziato quanto segue: +0,5% Q1 2023 vs Q1 2022, -6,1% Q2 2023 vs Q2 2022, -10,1% Q3
2023 vs Q3 2022, -4,2% Q4 2023 vs Q4 2022.

La Germania, pur confermandosi il primo mercato con un giro d’affari di 17,4 miliardi di euro, ha registrato un
calo del 6,2%, mentre il mercato composto da Regno Unito e Irlanda, secondo per dimensione con ricavi pari a
14,5 miliardi di euro, ha segnato un -7,5%.

Anche in Italia il giro d’affari & diminuito (-3,9%) e si & attestato a 9,2 miliardi di euro, mantenendo pressoché
invariato il proprio peso nel panel dei paesi europei a quota 10,6%.

Piu contenuto invece il calo della Francia (-2,3%) che ha raggiunto 8,1 miliardi di euro di ricavi.

Nella penisola iberica, Spagna e Portogallo rispetto al 2022 hanno mostrato rispettivamente un -1,6% (con un
mercato a 7,1 miliardi di euro) e un -4,9% (con un mercato a circa 1,7 miliardi di euro).

Da segnalare, dopo anni di crescita, anche 'andamento negativo della Polonia (-5,2%), con un giro d’affari che
nel 2023 é sceso a 5,4 miliardi di euro.

Infine, tra i mercatiin crescita, si segnalano solamente la Repubblica Ceca (+1,1% a 2,1 miliardi di euro di ricavi
nel 2023), la Norvegia (+3,9% a 1,2 miliardi di euro di ricavi nel 2023) e la Slovacchia (+11,1% a 0,5 miliardi di
euro diricavinel 2023).
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La tabella seguente riassume le dimensioni della distribuzione nei singoli paesi nel 2022 e nel 2023 (i valori
sono espressi in euro ed in miliardi), landamento negli ultimi due trimestri, nel secondo semestre e nell’intero
2023, confrontati con i medesimi periodi dell’anno precedente:

Country 2022 2023 Q3-23 Q4-23 2H 2023 2023YTD

(euro/mld) (euro/mld) vs Q3-22 vs Q4-22 vs 2H 2022 vs 2022 YTD
Total 91,2 86,7 -10,1% -4,2% -6,9% -4,9%
Germania 18,5 17,4 -11,2% -6,9% -8,8% -6,2%
Regno Unito - Irlanda 15,7 14,5 -12,7% -6,6% -9,5% -7,5%
Italia 9,6 9,2 -10,9% -1,2% -5,5% -3,9%
Francia 83 81 -5,8% -2,4% -3,9% -2,3%
Spagna 72 7,1 -8,6% -5,6% -6,9% -1,6%
Polonia 57 5,4 -8,7% 3,6% -2,0% -5,2%
Paesi Bassi 5,1 49 -6,3% -3,6% -4,8% -4,3%
Svizzera 472 41 -3,1% -4.2% -3,7% -1,8%
Svezia 2,8 2,6 -9,6% -8,6% -9,0% -6,3%
Repubblica Ceca 2,1 2,1 -3,0% 2,1% -0,1% 1,1%
Belgio 2,3 2,1 -15,6% -6,9% -11,0% -7,8%
Austria 2,3 2,1 -18,2% -11,2% -14,3% -7,8%
Danimarca 1,8 1,7 -22,5% -2,0% -11,6% -8,4%
Portogallo 1,7 1,7 -9,2% -3,4% -6,0% -4,9%
Finalndia 1,3 1,2 -16,9% -10,3% -13,4% -8,6%
Norvegia 1,1 1,2 -0,9% 9,7% 5,0% 3,9%
Paesi Baltici 1,0 0,9 -15,3% -0,3% -7,5% -4,6%
Slovacchia 0,5 0,5 5,3% 8,1% 6,9% 11,1%

Fonte: Context, gennaio 2024.

Italia
| consumi di informatica ed elettronica e il settore della distribuzione

Nel 2023 il mercato italiano dell’Information & Communication Technology (“ICT”)** misurato attraverso i dati
di IDC (Febbraio 2024), che monitora gli acquisti degli utilizzatori finali nelle diverse nazioni europee, ha fatto
segnare un -2,9%, passando da 27,1 miliardi di euro a 26,3 miliardi di euro di ricavi.

Andando nel dettaglio delle categorie di prodotto, tra i device i “PCs” hanno registrato una decrescita impor-
tante (-24,0%), con ricavi nel 2023 pari a 2,7 miliardi di euro. Tale risultato e da ascrivere allandamento negati-
vo sia dei “Portable PCs”, il cui giro d’affari € passato da 2,6 miliardi di euro a 2,0 miliardi di euro (-23,3%), sia dei
“Desktop PCs” i cui ricavi sono scesi a 673 milioni di euro (-26,0%). Il segmento dei “Tablets”, con un mercato nel
2023 a 680 milioni di euro, ha segnato invece un calo del 19,2%.

| “Mobile Phones”, con un andamento pressoché flat rispetto allo scorso anno (-0,2%), si sono attestati a 7,1
miliardi di euro.

Nella categoria delle periferiche, il segmento “Hardcopy” ha mostrato un decremento del giro d’affari del 4,0%,
mentre i “PC Monitor” con una riduzione del 21,6% hanno portato il mercato a 336 milioni di euro.

10 Escludendo il segmento IT Services. Risultano quindi monitorati i seguenti mercati: Hardware (Devices & Infrastructure) e Software.
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In ambito infrastructure, i “Servers” hanno ridotto il loro perimetro (-4,7%) con ricavi a 757 milioni di euro, men-
tre lo “Storage” ha segnato una crescita del +4,3% raggiungendo quota 375 milioni di euro.

In deciso aumento anche la spesa della categoria “laaS”™: +15,6% passando da circa un miliardo di euro nel
2022 a 1,2 miliardi di euro nel 2023. La categoria "Network Equipment” ha registrato invece un rallentamento
dell’1,3% (1,1 miliardi di euro).

In area “Software”, infine, con un incremento del 12,9%, il mercato ha toccato quota 6,4 miliardi di euro.

In questo contesto, nel 2023 il mercato distributivo italiano (fonte: Context, gennaio 2024) ha segnato un anda-
mento negativo rispetto allanno precedente (-3,9%). Analizzando landamento per semestre, il primo ha regi-

strato un -2,5%, mentre il secondo ha mostrato un ulteriore peggioramento (-5,5%) rispetto allo stesso periodo
dell'anno precedente (-10,9% Q3 2023 vs Q32022 e -1,2% Q4 2023 vs Q4 2022).

Sempre secondo i dati di Context, Esprinet Italia si riconferma il distributore al vertice nel mercato italiano,
seppur riducendo leggermente la propria quota di mercato.

1 Considerando i segmenti System Infrastructure Software e Application Development & Deployment.
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Spagna
| consumi di informatica ed elettronica e il settore della distribuzione

Nel 2023 il mercato spagnolo dell'Information & Communication Technology (“ICT”) misurato attraverso i dati
diIDC (Febbraio 2024), che monitora gli acquisti degli utilizzatori finali nelle diverse nazioni europee, ha segna-
to una decrescita del 4,0%, passando da 20,0 miliardi di euro a 19,2 miliardi di euro di ricavi.

Anche in Spagna i “PCs” hanno registrato un calo (-21,5%), i ricavi sono passati da 3,3 miliardi di euro nel 2022
a 2,6 miliardi di euro nel 2023. Occorre segnalare che la suddetta diminuzione & da imputare sia ai “Portable
PCs” (-20,0% passando da 2,7 miliardi di euro a 2,1 miliardi di euro), sia ai “Desktop PCs” che sono decresciuti
del 28,1%.

Anche il segmento dei “Tablets”, il cui giro di affari ha raggiunto nel 2023 717 milioni di euro, ha segnato un -15,1%.
Il mercato dei “Mobile Phones” a 5,0 miliardi di euro ha mostrato un andamento negativo del 5,4%.

Tra le periferiche, il segmento “Hardcopy” ha chiuso il 2023 in positivo: +3,7%; mentre i “PC Monitor” hanno
ridotto il loro perimetro con un significativo -18,4%.

In ambito infrastructure, i “Servers” e lo “Storage” hanno registrato un forte aumento mostrando rispettiva-
mente i seguenti andamenti: +26,7%, portando il mercato a 463 milioni di euro, e +10,6% con un mercato a 276
milioni di euro. Anche in Spagna la spesa della categoria “laaS” ha segnato un considerevole balzo (+17,0%
passando da 724 milioni di euro a 847 milioni di euro). In positivo anche landamento della categoria "Network
Equipment” con una crescita del 3,3% (851 milioni di euro).

In area “Software” 'incremento del 13,4% ha portato il giro di affari a 3,9 miliardi di euro.

In questo scenario, nel 2023 il mercato distributivo spagnolo (fonte: Context, gennaio 2024) e decresciuto
dell’1,6% rispetto al 2022 ed Esprinet ha visto ridotta la propria quota di mercato.

Portogallo

I consumi di informatica ed elettronica e il settore della distribuzione

Nel 2023 il mercato portoghese dell'Information & Communication Technology (“ICT”) misurato attraverso i
dati di IDC (Febbraio 2024), che monitora gli acquisti degli utilizzatori finali nelle diverse nazioni europee, ha
registrato una decrescita del 3,9%, attestandosi a 3,6 miliardi di euro.

Tra i device, | “PCs” hanno segnato un importante rallentamento del 24,3%, con ricavi scesi nel 2023 a 493 mi-
lioni di euro. Anche nel mercato portoghese questa decrescita € da imputare sia ai “Portable PCs” (-27,0%) sia
ai “Desktop PCs” (-7,9%). Hanno chiuso con segno negativo anche i “Tablets™: -15,4%.

Il mercato dei “Mobile Phones” si € attestato a 951 milioni di euro di giro d’affari, sostanzialmente in linea con
l'anno precedente (+0,5%).

Tra le periferiche, il segmento “Hardcopy” ha chiuso il 2023 in positivo: +3,5%; mentre i “PC Monitor” hanno
ridotto il loro perimetro con un significativo -26,6%.

In ambito infrastructure, il 2023 ha visto i segmenti andamenti: il mercato dei “Servers” & diminuito dell’11,0%,
il mercato dello “Storage” & cresciuto del 2,8%, il segmento “laaS” e salito del +17,3% e la categoria “Network
Equipment” ha segnato un +2,7%.

Comein Italia ed in Spagna, l'area “Software” ha registrato un balzo (+15,9%) ed il giro d’affari si & attestata a 759
milioni di euro.

Nel 2023 il mercato distributivo portoghese (fonte: Context, gennaio 2024) e cresciuto del 4,9% rispetto al 2022
e la quota di mercato di Esprinet ha registrato una leggera riduzione.
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RISULTATI ECONOMICO-FINANZIARI
DI GRUPPO E DI ESPRINET S.P.A.

Sisegnala cheirisultati economico-finanziari dell’esercizio e del relativo periodo di confronto sono stati redatti
secondo i principi contabili IFRS.

1. ANDAMENTO REDDITUALE

A. PRINCIPALI RISULTATI DEL GRUPPO ESPRINET

| principali risultati economici del Gruppo al 31 dicembre 2023 sono di seguito illustrati:

(euro/000) note 2023 2022 % Var.
Ricavi da contratti con clienti 3.985.162 4.684.164 -15%
Costo del venduto escluso costi finanziari cessioni 3.748.590 4.433.031 -15%
Costi finanziari cessioni crediti W 15.751 6.826 >100%
Margine commerciale lordo @ 220.821 244.307 -10%
Margine commerciale lordo % 5,54% 5,22%

Costo del personale 89.134 87.056 2%
Altri costi operativi 67.546 66.579 1%
Margine operativo lordo (EBITDA) adjusted @ 64.141 90.672 -29%
Margine operativo lordo (EBITDA) adjusted % 1,61% 1,94%

Ammortamenti 7.430 5.728 30%
Ammortamenti diritti d'uso di attivita (IFRS 16) 12.635 11.532 10%
Impairment Avviamento - - n/s
Risultato operativo (EBIT) adjusted @ 44.076 73.412 -40%
Risultato operativo (EBIT) adjusted % 1,11% 1,57%

Onerinon ricorrenti @ 30.064 2.754 >100%
Risultato operativo (EBIT) 14.012 70.658 -80%
Risultato operativo (EBIT) % 0,35% 1,51%

Interessi passivi su leasing (IFRS 16) 3.382 3.260 4%
Altri oneri finanziari netti 16.584 3.439 >100%
(Utili)/Perdite su cambi (848) 1.064 <100%
Risultato ante imposte (5.106) 62.895 <100%

Imposte sul reddito 6.769 15.549 -56%
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(euro/000) note 2023 2022 % Var.
Risultato netto (11.875) 47.346 <100%
-di cui di pertinenza dei terzi - - n/s
- di cui di pertinenza del Gruppo (11.875) 47.346 <100%

W Sconti finanziari per anticipazioni “pro-soluto” di crediti commerciali nell'ambito di programmi rotativi di factoring, confirming e cartolarizzazione.
@ Allordo degliammortamenti che per destinazione entrerebbero nel costo del venduto.
¥ Adjusted in quanto al lordo delle poste non ricorrenti.

# Di cui 29,4 altrimenti inclusi negli “Altri costi operativi”, 0,6 altrimenti incusi nei “Costi del personale” e, con riferimento al 2022, di cui € 2,8 milioni
altrimenti inclusi negli “Altri costi operativi”.

| ricavi da contratti con clienti ammontano a 3.985,2 milioni di euro ed evidenziano una flessione del -15%
rispetto al risultato del corrispondete periodo dell’esercizio precedente pari a 4.684,2 milioni di euro. I ricavi da
contratti con clienti al 31 dicembre 2023 beneficiano del contributo di 22,8 milioni di euro da parte di Lidera
Network S.L. e Sifar Group S.r.l. acquisite ad agosto 2023 in, rispettivamente, Spagna ed in Italia, e del contribu-
to di 12,3 milioni di Bludis presente nel 2022 solo a partire dal mese di novembre. Depurando il valore dei ricavi
dal contributo delle summenzionate acquisizioni la flessione si stima si sarebbe attestata al -16%.

Il margine commerciale lordo e pari a 220,8 milioni di euro ed evidenzia una flessione del -10% rispetto al 2022
(244,3 milioni di euro) nonostante la maggior riduzione di ricavi, per effetto del miglioramento del margine
percentuale, salito dal 5,22% al 5,54%, grazie anche alla maggiore incidenza delle categorie di prodotto alto
marginanti che hanno compensato il sensibile incremento del costo dei programmi di cessione pro-soluto
dei crediti a seguito della crescita dei tassi di interesse disposta dalla Banca Centrale Europea. Depurando il
risultato 2023 dall'apporto positivo di 7,4 milioni derivante dalle summenzionate acquisizioni, la variazione
del margine commerciale lordo si stima si sarebbe attestata al -13% con un margine percentuale comunquein
crescita al 5,40%.

L'EBITDA Adjusted, pari a 64,1 milioni di euro (-29% rispetto a 90,7 milioni di euro del 2022), € calcolato al lordo
di costi di natura non ricorrente pari a 30,1 milioni di euro. Tali componenti di natura non ricorrente sono date
da 26,4 milioni di euro - di cui 20,2 milioni di euro relativi a IVA versata nel corso dell'esercizio e non rivalsabile
e 4,3 milioni di euro relativi ad IVA versata nel corso dell'esercizio e per la quale é stata attivata la procedura
di rivalsa - di oneri sostenuti dalla capogruppo a seguito della sottoscrizione, nell’esercizio, degli accordi con
'Agenzia delle Entrate italiana volti a definire in via stragiudiziale delle contestazioni formulate in materia di IVA
periperiodi d’imposta 2013-2017, da un accantonamento di 2,6 milioni di euro su una specifica posizione cre-
ditizia commerciale, ed da 1,1 milioni di euro di oneri sostenuti nellambito del programma di riorganizzazione
della struttura direttiva avviato sia in Italia che in Spagna nel finale del 2023 e volto a ridurre strutturalmente i
costi operativi del Gruppo. Lincidenza sui ricavi, ridotta all'1,61% rispetto all’1,94% del 2022, risente oltre che
del minor margine commerciale lordo anche dei costi operativi delle nuove societa acquisite. Escludendo dal
risultato 2023 la contribuzione di 2,4 milioni di dette societa, 'EBITDA Adjusted si stima si sarebbe attestato a
61,8 milioni di euro (-32% rispetto all'esercizio precedente).

L'EBIT Adjusted, al lordo dei gia menzionati oneri di natura non ricorrente, ammonta a 44,1 milioni di euro e mo-
stra una riduzione del -40% rispetto al 2022 (-43% depurando il risultato 2023 dall’apporto positivo di 2,1 milioni
di euro riferiti alle acquisizioni). L'incidenza sui ricavi si attesta all’1,11% dall’1,57% del periodo precedente.

L’EBIT, pari a 14,0 milioni di euro, registra una flessione del -80% rispetto all’'esercizio 2022.

Il Risultato prima delle imposte € paria-5,1 milioni di euro rispetto ad un utile di 62,9 milioni dieuro del 2022, in
ulteriore flessione rispetto all’EBIT per effetto di un peggioramento negli oneri finanziari che nel 2023 includo-
no 6,9 milioni di euro di interessi maturati dall’Erario nellambito dei summenzionati accordi sottoscritti dalla
capogruppo Esprinet S.p.A. con 'Agenzia delle Entrate, nonché i maggiori oneri conseguenti alla crescita dei
tassi diinteresse disposta dalla Banca Centrale Europea.

Il Risultato netto & paria-11,9 milioni di euro (47,3 milioni di euro nel 2022).
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| principali risultati finanziari e patrimoniali del Gruppo al 31 dicembre 2023 sono di seguito illustrati:

(euro/000) 31/12/2023 31/12/2022
Capitale immobilizzato 273.868 258.453
Capitale circolante commerciale netto 104.112 261.593
Altre attivita/passivita correnti 22.263 (3.222)
Altre attivita/passivita non correnti (48.354) (24.574)
Totale Impieghi 351.889 492,250
Debiti finanziari correnti 72.246 82.163
Passivita finanziarie per leasing 11.896 10.740
(Attivita)/Passivita finanz. correnti per derivati 18 24
Attivita finanziarie detenute a scopo di negoziazione (113)

Crediti finanziari verso societa di factoring (249) (3.207)
Debiti per acquisto partecipazioni correnti 5.764 2.455
Crediti finanziari verso altri correnti (9.656) (10.336)
Disponibilita liquide (260.883) (172.185)
Debiti finanziari correnti netti (180.977) (90.346)
Debiti finanziari non correnti 65.702 71.118
Passivita finanziarie per leasing 99.154 101.661
Debiti per acquisto partecipazioni non correnti 600 600
Debiti finanziari netti (A) (15.521) 83.033
Patrimonio netto (B) 367.410 409.217
Totale Fonti (C=A+B) 351.889 492.250

Il capitale investito netto al 31 dicembre 2023 € pari a 351,9 milioni di euro ed e finanziato da:
o patrimonio netto per 367,4 milioni di euro (409,2 milioni di euro al 31 dicembre 2022);

« posizione finanziaria netta positiva per 15,5 milioni di euro (negativa per 83,0 milioni di euro al 31 dicembre
2022).

Il valore della posizione finanziaria netta puntuale al 31 dicembre 2023 & influenzato da fattori tecnici quali
la stagionalita del business, landamento delle cessioni “pro-soluto” di crediti commerciali (factoring, confir-
ming e cartolarizzazione) e la dinamica dei modelli comportamentali di clienti e fornitori nei diversi periodi
dell'anno. Essa, pertanto, pur non essendo rappresentativa dei livelli medi di indebitamento finanziario netto
osservati nel periodo, evidenzia un miglioramento rispetto al 31 dicembre 2022 per effetto del contenimento
del livello di capitale circolante netto. | citati programmi di factoring e cartolarizzazione, i quali definiscono il
completo trasferimento dei rischi e dei benefici in capo ai cessionari e contemplano quindi la cancellazione
dei crediti dall’attivo patrimoniale in conformita al principio contabile IFRS 9, determinano un effetto comples-
sivo sul livello dei debiti finanziari netti consolidati al 31 dicembre 2023 quantificabile in 393,1 milioni di euro
(540,2 milioni di euro al 31 dicembre 2022).

Il Patrimonio Netto ammonta a 367,4 milioni di euro, in diminuzione rispetto a 409,2 milioni di euro al 31 di-
cembre 2022.

Gliindicatori patrimoniali e finanziari confermano la solidita del Gruppo.
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B. PRINCIPALI RISULTATI PER AREA GEOGRAFICA

B.1 SOTTOGRUPPO ITALIA™®

I principali risultati economici del Sottogruppo Italia al 31 dicembre 2023 sono di seguito illustrati:

(euro/000) note 2023 2022 % Var.
Ricavi da contratti con clienti 2.522.545 2.832.515 -11%
Costo del venduto escluso costi finanziari cessioni 2.367.741 2.674.270 -11%
Costi finanziari cessioni crediti W 11.411 3.564 >100%
Margine commerciale lordo @ 143.393 154.681 -7%
Margine commerciale lordo % 5,68% 5,46%

Costo del personale 57.580 55.392 4%
Altri costi operativi 50.957 49.919 2%
Margine operativo lordo (EBITDA) adjusted @ 34.856 49.370 -29%
Margine operativo lordo (EBITDA) adjusted % 1,38% 1,74%

Ammortamenti 5332 3.706 44%
Ammortamenti diritti d'uso di attivita (IFRS 16) 9.245 8.444 9%
Impairment Avwviamento - - n/s
Risultato operativo (EBIT) adjusted @ 20.279 37.220 -46%
Risultato operativo (EBIT) adjusted % 0,80% 1,31%

Onerinon ricorrenti @ 29.224 2.754 >100%
Risultato operativo (EBIT) (8.945) 34.466 <100%
Risultato operativo (EBIT) % -0,35% 1,22%

W Sconti finanziari per anticipazioni “pro-soluto” di crediti commerciali nellambito di programmi rotativi di factoring, confirming e cartolarizzazione.
@ Allordo degli ammortamenti che per destinazione entrerebbero nel costo del venduto.
B Adjusted in quanto al lordo delle poste non ricorrenti.

W Dicui 29,0 altrimenti inclusi negli “Altri costi operativi”, 0,2 altrimenti incusi nei “Costi del personale” e, con riferimento al 2021, di cui € 2,8 milioni
altrimenti inclusi negli “Altri costi operativi”.

| ricavi da contratti con clienti ammontano a 2.522,5 milioni di euro ed evidenziano una flessione del -11%
rispetto al risultato del corrispondete periodo dell’esercizio precedente pari a 2.832,5 milioni di euro. I ricavi da
contratti con clienti al 31 dicembre 2023 beneficiano del contributo di 9,2 milioni di euro da parte di Sifar Group
S.r.l,, acquisita ad agosto 2023, e del contributo di 12,3 milioni da parte di Bludis S.r.l,, presente nel 2022 solo a
partire dal mese di novembre. Depurando il valore dei ricavi dal contributo delle summenzionate acquisizioni
la flessione si stima si sarebbe attestata al -12%.

Il margine commerciale lordo € pari a 143,4 milioni di euro ed evidenzia una flessione del -7% rispetto al 2022
(154,7 milioni di euro) nonostante la maggior riduzione di ricavi, per effetto del miglioramento del margine
percentuale, salito dal 5,46% al 5,68%, grazie anche alla maggiore incidenza delle categorie di prodotto alto
marginanti che hanno compensato il sensibile incremento del costo dei programmi di cessione pro-soluto
dei crediti a seguito della crescita dei tassi di interesse disposta dalla Banca Centrale Europea. Depurando il
risultato 2023 dall’apporto positivo di 6,1 milioni derivante dalle summenzionate acquisizioni, la variazione
del margine commerciale lordo si stima si sarebbe attestata al -11% con un margine percentuale comunquein
crescita al 5,49%.

12 Comprende Sifar Group S.r.l. acquisita in data 2 agosto 2023.
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L'EBITDA Adjusted, pari a 34,9 milioni di euro (-29% rispetto a 49,4 milioni di euro del 2022), € calcolato al lordo
di costi di natura non ricorrente pari a 29,2 milioni di euro. Tali componenti di natura non ricorrente sono date
da 26,4 milioni di euro - di cui 20,2 milioni di euro relativi a IVA versata nel corso dell’esercizio e non rivalsabile
e 4,3 milioni di euro relativi ad IVA versata nel corso dell'esercizio e per la quale é stata attivata la procedura
di rivalsa - di oneri sostenuti dalla capogruppo a seguito della sottoscrizione, nell’esercizio, degli accordi con
'Agenzia delle Entrate italiana volti a definire in via stragiudiziale delle contestazioni formulate in materia di IVA
periperiodi d’imposta 2013-2017, da un accantonamento di 2,6 milioni di euro su una specifica posizione cre-
ditizia commerciale, ed da 0,2 milioni di euro di oneri sostenuti nell’ambito del programma di riorganizzazione
della struttura direttiva avviato sia in Italia che in Spagna nel finale del 2023 e volto a ridurre strutturalmente i
costi operativi del Gruppo. Lincidenza sui ricavi, ridotta all’1,38% rispetto all’1,74% del 2022, risente oltre che
del minor margine commerciale lordo anche dei costi operativi delle societa che hanno ampliato il perimetro
di consolidamento. Escludendo dal risultato 2023 la contribuzione di 2,0 milioni di euro che scaturisce dalle
societa acquisite, 'EBITDA Adjusted si stima si sarebbe attestato a 32,8 milioni di euro (-33% rispetto all’eserci-
zio precedente).

L’EBIT Adjusted, al lordo dei gia menzionati oneri di natura non ricorrente, ammonta a 20,3 milioni di euro
e mostra una riduzione del -46% rispetto al 2022 (-50% depurando il risultato 2023 dall’apporto positivo di
1,7 milioni di euro riferiti alle acquisizioni). L'incidenza sui ricavi si attesta allo 0,74% dall’1,31% del periodo
precedente.

LEBIT, pari a-8,9 milioni di euro si confronta con un EBIT positivo di 34,5 milioni di euro del 2022.

| principali risultati finanziari e patrimoniali del Sottogruppo Italia al 31 dicembre 2023 sono di seguito illustrati:

(euro/000) 31/12/2023 31/12/2022
Capitale immobilizzato 230.829 214.826
Capitale circolante commerciale netto 30.053 78.531
Altre attivita/passivita correnti 49.005 15.592
Altre attivita/passivita non correnti (32.705) (11.011)
Totale Impieghi 277.182 297.938
Debiti finanziari correnti 49.459 53.733
Passivita finanziarie per leasing 8.582 7.656
Debiti per acquisto partecipazioni correnti 5.764 2.455
Crediti finanziari verso societa di factoring (249) (3.207)
(Crediti)/debiti finanziari v/societa del Gruppo - (27.500)
Crediti finanziari verso altri correnti (9.656) (10.336)
Disponibilita liquide (125.713) (127.916)
Debiti finanziari correnti netti (71.813) (105.115)
Debiti finanziari non correnti 39.574 34.568
Passivita finanziarie per leasing 81.478 82.924
Debiti per acquisto partecipazioni non correnti 600 600
Debiti finanziari netti (A) 49.839 12.977
Patrimonio netto (B) 227.343 284.961
Totale Fonti (C=A+B) 277.182 297.938

La posizione finanziaria netta € negativa per 49,8 milioni di euro e mostra un peggioramento rispetto alla po-
sizione finanziaria netta negativa di 13,0 milioni di euro al 31 dicembre 2022 a causa del minor risultato “adju-
sted” dell'esercizio.
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Il valore della posizione finanziaria netta puntuale al 31 dicembre 2023 € influenzato da fattori tecnici quali
la stagionalita del business, 'andamento delle cessioni “pro-soluto” di crediti commerciali (factoring, confir-
ming e cartolarizzazione) e la dinamica dei modelli comportamentali di clienti e fornitori nei diversi periodi
dell'anno. Essa, pertanto, non é rappresentativa dei livelli medi di indebitamento finanziario netto osservati
nel periodo. | citati programmi di factoring e cartolarizzazione dei crediti commerciali, i quali definiscono il
completo trasferimento dei rischi e dei benefici in capo ai cessionari e ne consentono quindi la cancellazione
dall’attivo patrimoniale, determinano un effetto complessivo sul livello dei debiti finanziari netti consolidati al
31 dicembre 2023 quantificabile in 253,7 milioni di euro (255,8 milioni di euro al 31 dicembre 2022).

B.2 SOTTOGRUPPO IBERICA®

I principali risultati economici del Sottogruppo Iberica al 31 dicembre 2023 sono di seguito illustrati:

(euro/000) note 2023 2022 % Var.
Ricavi da contratti con clienti 1.491.029 1.886.078 -21%
Costo del venduto escluso costi finanziari cessioni 1.409.182 1.793.342 -21%
Costi finanziari cessioni crediti w 4.340 3.262 33%
Margine commerciale lordo @ 77.507 89.474 -13%
Margine commerciale lordo % 5,20% 4,74%

Costo del personale 31.554 31.665 -0%
Altri costi operativi 17.128 17.092 0%
Margine operativo lordo (EBITDA) adjusted @ 28.825 40.717 -29%
Margine operativo lordo (EBITDA) adjusted % 1,93% 2,16%

Ammortamenti 1.559 1.623 -4%
Ammortamenti diritti d'uso di attivita (IFRS 16) 3.390 3.088 10%
Impairment Avviamento - - n/s
Risultato operativo (EBIT) adjusted @ 23.876 36.006 -34%
Risultato operativo (EBIT) adjusted % 1,60% 1,91%

Oneri non ricorrenti @ 840 - -100%
Risultato operativo (EBIT) 23.036 36.006 -36%
Risultato operativo (EBIT) % 1,54% 1,91%

W Sconti finanziari per anticipazioni “pro-soluto” di crediti commerciali nell'ambito di programmi rotativi di factoring, confirming e cartolarizzazione.
@ Allordo degliammortamenti che per destinazione entrerebbero nel costo del venduto.
¥ Adjusted in quanto al lordo delle poste non ricorrenti.

" Di cui 0,4 altrimenti inclusi negli “Altri costi operativi”, 0,4 altrimenti incusi nei “Costi del personale”.

| ricavi da contratti con clienti ammontano a 1.491,0 milioni di euro ed evidenziano una flessione del -21%
rispetto al risultato del corrispondete periodo dell’esercizio precedente pari a 1.886,1 milioni di euro. I ricavi da
contratti con clienti al 31 dicembre 2023 beneficiano del contributo di 13,6 milioni di euro da parte di Lidera
Network S.L. acquisita in Spagna da agosto del 2023. Depurando il valore dei ricavi dal contributo della sum-
menzionata acquisizione la flessione si stima si sarebbe attestata al -22%.

Il margine commerciale lordo € pari a 77,5 milioni di euro ed evidenzia una flessione del -13% rispetto al 2022
(89,5 milioni di euro) nonostante la maggior riduzione di ricavi, per effetto del miglioramento del margine
percentuale, salito dal 4,74% al 5,20%, grazie anche alla maggiore incidenza delle categorie di prodotto alto
marginanti che hanno compensato il sensibile incremento del costo dei programmi di cessione pro-soluto

19 Comprende Gruppo V-Valley Advanced Solutions Espafia, S.A. acquisita in data 1° ottobre 2020 e formata dalle societa Optima Logistics S.L.U.., V-Valley
Advanced Solutions Portugal, Unipessoal, Lda; GTI Software & Networking SARLAU. Comprende inoltre Lidera Network S.L. acquisita in data 1° agosto 2023.
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dei crediti a seguito della crescita dei tassi di interesse disposta dalla Banca Centrale Europea. Depurando il
risultato 2023 dall’apporto positivo di 1,3 milioni derivante dalla summenzionata acquisizione, la variazione
del margine commerciale lordo si stima si sarebbe attestata al -15% con un margine percentuale comunque in
crescita al 5,16%.

L'EBITDA Adjusted, pari a 28,8 milioni di euro -29% rispetto a 40,7 milioni di euro del 2022, e calcolato al lordo
di costi di natura non ricorrente pari a 0,8 milioni di euro riferiti al programma di riorganizzazione della struttura
direttiva awviato in Spagna nel finale del 2023 e volto a ridurre strutturalmente i costi operativi del Gruppo.
Lincidenza sui ricavi, ridotta all’1,93% rispetto al 2,16% del 2022, risente del minor margine commerciale lor-
do essendo invece costanti i costi operativi nonostante gli oneri sostenuti dalla neo acquisita Lidera Network
S.L.. Escludendo dal risultato 2023 la contribuzione di 0,4 milioni di euro che scaturisce dalla summenzionata
acquisizione, 'EBITDA Adjusted si stima si sarebbe attestato a 28,4 milioni di euro (-30% rispetto all’esercizio
precedente).

LEBIT Adjusted, al lordo dei gia menzionati oneri di natura non ricorrente, ammonta a 23,9 milioni di euro e
mostra una riduzione del -34% rispetto al 2022 (-35% depurando il risultato 2023 dall’apporto positivo di 0,4
milioni di euro riferito alla summenzionata acquisizione). L'incidenza sui ricavi si attesta all’1,60% dall’1,91%
del periodo precedente.

LEBIT, pari a 23,0 milioni di euro, registra una flessione del -36% rispetto all’esercizio 2022.

| principali risultati finanziari e patrimoniali del Sottogruppo Spagna al 31 dicembre 2023 sono di seguito
illustrati:

(euro/000) 31/12/2023 31/12/2022
Capitale immobilizzato 117.625 118416
Capitale circolante commerciale netto 74.204 183.130
Altre attivita/passivita correnti (26.741) (18.815)
Altre attivita/passivita non correnti (15.649) (13.563)
Totale Impieghi 149.439 269.168
Debiti finanziari correnti 22.787 28.430
Passivita finanziarie per leasing 3.314 3.084
(Attivita)/Passivita finanz. correnti per derivati 18 24
Attivita finanziarie detenute a scopo di negoziazione (113)

(Crediti)/debiti finanziari v/societa del Gruppo - 27.500
Disponibilita liquide (135.170) (44.269)
Debiti finanziari correnti netti (109.164) 14.769
Debiti finanziari non correnti 26.128 36.550
Passivita finanziarie per leasing 17.676 18.737
Debiti finanziari netti (A) (65.360) 70.056
Patrimonio netto (B) 214.799 199.112
Totale Fonti (C=A+B) 149.439 269.168

La posizione finanziaria netta e positiva per 65,4 milioni di euro e mostra un miglioramento rispetto alla po-
sizione finanziaria netta negativa di 70,0 milioni di euro al 31 dicembre 2022 per effetto del contenimento del
livello di capitale circolante netto.

Il valore della posizione finanziaria netta puntuale al 31 dicembre 2023 & influenzato da fattori tecnici quali
la stagionalita del business, landamento delle cessioni “pro-soluto” di crediti commerciali (factoring, confir-
ming e cartolarizzazione) e la dinamica dei modelli comportamentali di clienti e fornitori nei diversi periodi
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dell’anno. Essa, pertanto, non e rappresentativa dei livelli medi di indebitamento finanziario netto osservati
nel periodo. | citati programmi di factoring e cartolarizzazione dei crediti commerciali, i quali definiscono il
completo trasferimento dei rischi e dei benefici in capo ai cessionari e ne consentono quindi la cancellazione
dallattivo patrimoniale, determinano un effetto complessivo sul livello dei debiti finanziari netti consolidati al
31 dicembre 2023 quantificabile in 139,5 milioni di euro (284,5 milioni di euro al 31 dicembre 2022).

ESPRINET S.P.A.

| principali risultati economici, finanziari e patrimoniali della capogruppo Esprinet S.p.A. al 31 dicembre 2023
sono di seguito illustrati:

(euro/000) note 2023 2022 % Var.
Ricavi da contratti con clienti 2.423.750 2.719.248 -11%
Costo del venduto escluso costi finanziari cessioni 2.282.264 2.574.723 -11%
Costi finanziari cessioni crediti W 10.053 3.210 >100%
Margine commerciale lordo @ 131.433 141.315 -7%
Margine commerciale lordo % 5,42% 5,20%

Costo del personale 50.993 50.180 2%
Altri costi operativi 49.008 49.055 -0%
Margine operativo lordo (EBITDA) adjusted @ 31.432 42.080 -25%
Margine operativo lordo (EBITDA) adjusted % 1,30% 1,55%

Ammortamenti e Impairment 4.722 3.554 33%
Ammortamenti diritti d'uso di attivita (IFRS 16) 8.860 8.160 9%
Impairment Avwviamento - - n/s
Risultato operativo (EBIT) adjusted @ 17.850 30.366 -41%
Risultato operativo (EBIT) adjusted % 0,74% 1,12%

Onerinon ricorrenti @ 29.224 2.754 >100%
Risultato operativo (EBIT) (11.374) 27.612 <100%
Risultato operativo (EBIT) % -0,47% 1,02%

Interessi passivi su leasing (IFRS 16) 2.695 2619 3%
Altri oneri finanziari netti 14.088 1.795 >100%
(Utili)/Perdite su cambi (801) 817 <100%
Risultato ante imposte (27.356) 22.381 <100%
Imposte sul reddito 1.683 6.321 -73%
Risultato netto (29.039) 16.060 <100%

W Sconti finanziari per anticipazioni “pro-soluto” di crediti commerciali nell'ambito di programmi rotativi di factoring, confirming e cartolarizzazione.
2 Allordo degliammortamenti che per destinazione entrerebbero nel costo del venduto.
B Adjusted in quanto al lordo delle poste non ricorrenti.

@ Di cui 29,0 altrimenti inclusi negli “Altri costi operativi”, 0,2 altrimenti incusi nei “Costi del personale” e, con riferimento al 2022, di cui € 2,8 milioni
altrimenti inclusi negli “Altri costi operativi”.

I ricavi da contratti con clienti si attestano a 2.423,8 milioni di euro, in flessione del -11% rispetto a 2.719,2 milio-
ni di euro nel 2022. La variazione non cambia anche considerando nel 2022 i 13,0 milioni di euro generati della
societa 4Side S.r.l., incorporata con effetto dal 1° gennaio 2023.
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Il margine commerciale lordo € pari a 131,4 milioni di euro ed evidenzia una flessione del -7% rispetto al 2022
(141,3 milioni di euro) nonostante la maggior riduzione di ricavi, per effetto del miglioramento del margine
percentuale, salito dal 5,20% al 5,42%, grazie anche alla maggiore incidenza delle categorie di prodotto alto
marginanti che hanno compensato il sensibile incremento del costo dei programmi di cessione pro-soluto
dei crediti a seguito della crescita dei tassi di interesse disposta dalla Banca Centrale Europea. Sommando
al risultato 2022 i 2,5 milioni di euro di margine commerciale lordo generato nell'esercizio precedente dalla
societa 4Side S.rl., fusa per incorporazione dal 1° gennaio 2023, la variazione percentuale avrebbe mostrato
una flessione del -9%.

L'EBITDA Adjusted, pari a 31,4 milioni di euro (-25% rispetto a 42,1 milioni di euro del 2022), e calcolato al lordo
di costi di natura non ricorrente pari a 29,2 milioni di euro. Tali componenti di natura non ricorrente sono date
da 26,4 milioni di euro - di cui 20,2 milioni di euro relativi a IVA versata nel corso dell’esercizio e non rivalsabile
e 4,3 milioni di euro relativi ad IVA versata nel corso dell'esercizio e per la quale e stata attivata la procedura
di rivalsa - di oneri sostenuti dalla capogruppo a seguito della sottoscrizione, nell’esercizio, degli accordi con
'Agenzia delle Entrate italiana volti a definire in via stragiudiziale delle contestazioni formulate in materia di IVA
periperiodi d’'imposta 2013-2017, da un accantonamento di 2,6 milioni di euro su una specifica posizione cre-
ditizia commerciale, ed da 0,2 milioni di euro di oneri sostenuti nellambito del programma di riorganizzazione
della struttura direttiva avviato sia in Italia che in Spagna nel finale del 2023 e volto a ridurre strutturalmente i
costi operativi del Gruppo. Lincidenza sui ricavi, ridotta all’1,30% rispetto all’1,55% del 2022, risente oltre che
del minor margine commerciale lordo anche dell’incremento del costo del personale in conseguenza, princi-
palmente, dell’assunzione del personale di 4Side S.r.l. per effetto della summenzionata fusione per incorpo-
razione. Sommando al risultato 2022 'EBITDA Adjusted realizzato da 4Side S.r.l. nell'esercizio precedente, la
riduzione sarebbe stata del -27%.

LEBIT Adjusted, al lordo dei gia menzionati oneri di natura non ricorrente, ammonta a 17,9 milioni di euro e
mostra una riduzione del -41% rispetto al 2022. L'incidenza sui ricavi si attesta allo 0,74% dall'1,12% del perio-
do precedente.

LEBIT, paria-11,4 milioni di euro, si confronta con un EBIT positivo di 27,6 milioni di euro nel 2022.
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Il Risultato prima delle imposte & pari a -27,4 milioni di euro rispetto ad un utile di 22,4 milioni di euro nel 2022,
in ulteriore flessione rispetto all’EBIT per effetto di un peggioramento negli oneri finanziari che nel 2023 inclu-
dono 6,9 milioni di euro di interessi maturati dall’Erario nell'ambito dei summenzionati accordi sottoscritti con
'Agenzia delle Entrate, nonché i maggiori oneri conseguenti alla crescita dei tassi di interesse disposta dalla
Banca Centrale Europea.

Il Risultato netto e pari a-29,0 milioni di euro (positivo per 16,1 milioni di euro nel 2022).

| principali risultati finanziari e patrimoniali della capogruppo Esprinet S.p.A. al 31 dicembre 2023 sono di se-
guito illustrati:

(euro/000) 31/12/2023 31/12/2022
Capitale immobilizzato 247.898 225.623
Capitale circolante commerciale netto (54.288) (10.841)
Altre attivita/passivita correnti 118.7117 81.319
Altre attivita/passivita non correnti (29.936) (9.903)
Totale Impieghi 282.391 286.198
Debiti finanziari correnti 48.006 52.131
Passivita finanziarie per leasing 8.124 7.307
Crediti finanziari verso societa di factoring (249) (3.207)
Debiti per acquisto partecipazioni correnti 5764 2.455
(Crediti)/debiti finanziari v/societa del Gruppo 12.882 (25.922)
Crediti finanziari verso altri correnti (9.656) (10.336)
Disponibilita liquide (113.122) (121.130)
Debiti finanziari correnti netti (48.251) (98.702)
Debiti finanziari non correnti 39.480 34.568
Passivita finanziarie per leasing 78.792 80.442
Debiti per acquisto partecipazioni non correnti 600 600
Debiti finanziari netti (A) 70.621 16.908
Patrimonio netto (B) 211.770 269.290
Totale Fonti (C=A+B) 282.391 286.198

La Posizione Finanziaria Netta € negativa per 70,6 milioni di euro e si confronta con una posizione finanziaria
netta negativa di 16,9 milioni di euro al 31 dicembre 2022.

Il valore della posizione finanziaria netta puntuale al 31 dicembre & influenzato da fattori tecnici quali la sta-
gionalita del business, landamento delle cessioni “pro-soluto” di crediti commerciali (factoring, confirming
e cartolarizzazione) e la dinamica dei modelli comportamentali di clienti e fornitori nei diversi periodi dell’an-
no. Essa, pertanto, pur non essendo rappresentativa dei livelli medi di indebitamento finanziario netto osser-
vati nel periodo, evidenzia un peggioramento dovuto al minor risultato “adjusted” dellesercizio ed al minor
fabbisogno finanziario delle societa controllate. | citati programmi di factoring e cartolarizzazione dei crediti
commerciali, i quali definiscono il completo trasferimento dei rischi e dei benefici in capo ai cessionari e ne
consentono quindi la cancellazione dall’attivo patrimoniale, determinano un effetto complessivo sul livello dei
debiti finanziari netti consolidati al 31 dicembre quantificabile in 228,0 milioni di euro (226,4 milioni di euro al
31 dicembre 2022).

Il Patrimonio Netto ammonta a 211,8 milioni di euro (269,3 milioni di euro al 31 dicembre 2022).
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C. PRINCIPALIRISULTATI DEL GRUPPO PRE-IFRS 16

Di seguito si riportano i principali risultati economici del Gruppo in cui i dati risultano rettificati degli effetti del
principio contabile IFRS 16, la cui prima applicazione si € avuta a partire dal bilancio chiuso al 31 dicembre

2019:

(euro/000) note Pre-IF;giz Pre-IF;giz Yo Var.
Ricavi da contratti con clienti 3.985.162 4.684.164 -15%
Costo del venduto escluso costi finanziari cessioni 3.748.590 4.433.031 -15%
Costi finanziari cessioni crediti w 15.751 6.826 >100%
Margine commerciale lordo @ 220.821 244.307 -10%
Margine commerciale lordo % 5,54% 5,22%
Costo del personale 89.773 87.056 3%
Altri costi operativi 82.042 80.389 2%
Margine operativo lordo (EBITDA) adjusted @ 49.006 76.862 -36%
Margine operativo lordo (EBITDA) adjusted % 1,23% 1,64%
Ammortamenti 7.430 5728 30%
Ammortamenti diritti d'uso di attivita (IFRS 16) - - n/s
Impairment Avviamento - - n/s
Risultato operativo (EBIT) adjusted @ 41.576 71.134 -42%
Risultato operativo (EBIT) adjusted % 1,04% 1,52%
Onerinon ricorrenti @ 30.064 2.754 >100%
Risultato operativo (EBIT) 11.512 68.380 -83%
Risultato operativo (EBIT) % 0,29% 1,46%
Interessi passivi su leasing (IFRS 16) - - n/s
Altri oneri finanziari netti 16.584 3.439 >100%
(Utili)/Perdite su cambi (848) 1.064 <100%
Risultato ante imposte (4.224) 63.877 <100%
Imposte sul reddito 6.927 15.806 -56%
Risultato netto (11.151) 48.071 <100%
-dicuidi pertinenza dei terzi - - n/s
- di cui di pertinenza del Gruppo (11.151) 48.071 <100%

W Sconti finanziari per anticipazioni “pro-soluto” di crediti commerciali nellambito di programmi rotativi di factoring, confirming e cartolarizzazione.

@ Allordo degli ammortamenti che per destinazione entrerebbero nel costo del venduto.

® Adjusted in quanto al lordo delle poste non ricorrenti.

@ Dicui29,4 altrimentiinclusi negli “Altri costi operativi” mentre 0,6 altrimenti incusi nei “Costi del personale” e, con riferimento al 2022, di cui € 2,8 milioni
altrimenti inclusi negli “Altri costi operativi”.
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Di seguito si riportano i principali risultati finanziari e patrimoniali del Gruppo di cui i dati risultano rettificati
degli effetti del principio IFRS 16:

feurojaco) Pre-FRS 26 Pre-RS 26
Capitale immobilizzato 168.630 151.044
Capitale circolante commerciale netto 102.636 260.266
Altre attivita/passivita correnti 23.270 (2.266)
Altre attivita/passivita non correnti (48.354) (24.574)
Totale Impieghi 246.182 384.470
Debiti finanziari correnti 72.246 82.163
Passivita finanziarie per leasing - -
(Attivita)/Passivita finanz. correnti per derivati 18 24
Attivita finanziarie detenute a scopo di negoziazione (113) -
Crediti finanziari verso societa di factoring (249) (3.207)
Debiti per acquisto partecipazioni correnti 5.764 2.455
Crediti finanziari verso altri correnti (9.656) (10.336)
Disponibilita liquide (260.883) (172.185)
Debiti finanziari correnti netti (192.873) (101.086)
Debiti finanziari non correnti 65.702 71.118
Passivita finanziarie per leasing - -
Debiti per acquisto partecipazioni non correnti 600 600
Debiti finanziari netti (A) (126.571) (29.368)
Patrimonio netto (B) 372.753 413.838

Totale Fonti (C=A+B) 246.182 384.470
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2. CAPITALE CIRCOLANTE COMMERCIALE NETTO

La tabella seguente riporta il dettaglio degli indici di circolante comparati con l'esercizio precedente:

31/12/2023 31/12/2022

(euro/000) note

Gruppo Italia Iberica Gruppo Italia Iberica
Crediti verso clienti [a] 698.602 401.034 297.568 701.071 428.784 272.287
Crediti verso clienti al netto IVA W 574.640 328.716 245.924 576.493 351.462 225.031
Ricavi da contratti con clienti @ 3.985.162  2.494.133  1.491.029 4.684.164  2.798.087  1.886.077
[A] Indice di rotazione dei crediti (gg) l 53 48 60 45 46 44
Rimanenze [b] 514.770 372.098 142.672 672.688 409.558 263.130
[B] Indice di rotazione delle rimanenze (gg) @ 50 57 38 55 56 55
Debiti verso fornitori [c] 1.109.260 743.079 366.181 1.112.166 759.811 352.355
Debiti verso fornitori al netto IVA w 911.710 609.081 302.629 913.998 622.796 291.202
Costo del venduto 3.766.721  2.381.529  1.385.192  4.441.195 2.679.172  1.762.023
Totale SG&A 6 70.187 53.598 16.589 69.333 52673 16.660
[C] Indice di rotazione dei fornitori (gg) ® 87 91 79 74 83 60
Capitale circol. comm. netto [a+b-c] 104.112 30.053 74.059 261.593 78.531 183.062
Durata media ciclo circolante [A+B-C] 16 14 19 26 19 39
Capitale circol. comm. netto/Ricavi 2,6% 1,2% 5,0% 5,6% 2,8% 9,7%

W Al netto dell'imposta sul valore aggiunto determinata applicando l'aliquota ordinaria del 22% per il Sottogruppo Italia e del 21% per quello Spagna.
@ Valori al netto dei ricavi intercompany.

B (Crediti verso clienti al netto IVA / Ricavi delle vendite e delle prestazioni) * 365.

4 (Rimanenze / Costo del venduto) * 365.

B SG&A da conto economico riclassificato al lordo di 2,6 milioni di euro di accantonamento straordinario su una posizione creditizia di natura non
ricorrente.

8 [Debiti verso fornitori al netto IVA / (Acquisti + Costi per servizi e altri costi operativi)] * 365.
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Siriporta di seguito 'evoluzione del capitale circolante di Esprinet S.p.A. negli ultimi due esercizi:

Esprinet S.p.A.

(euro/000) note

31/12/2023 31/12/2022
Crediti verso clienti [a] 330.419 348.798
Crediti verso clienti al netto IVA & 270.835 285.900
Ricavi da contratti con clienti @ 2.398.894 2.687.620
[A] Indice di rotazione dei crediti (gg) @ 41 39
Rimanenze [b] 345.242 373.486
[B] Indice di rotazione delle rimanenze (gg) @ 55 53
Debiti verso fornitori [c] 729.949 733.125
Debiti verso fornitori al netto IVA w 598.319 600.922
Costo del venduto & 2.290.768 2.575.723
Totale SG&A ® 51.466 51.850
[C] Indice di rotazione dei fornitori (gg) m 93 83
Capitale circol. comm. netto [a+b-c] (54.288) (10.841)
Durata media ciclo circolante [A+B-C] 3 9
Capitale circol. comm. netto/Ricavi -2,3% -0,4%

Al netto dell'imposta sul valore aggiunto determinata applicando l'aliquota ordinaria del 22%.

@ Alnetto di ricavi infragruppo pari a 24,9 milioni di euro (31,6 milioni di euro nel 2022) come da tabella esposta nel bilancio separato.
B (Crediti verso clienti al netto IVA / Ricavi delle vendite e delle prestazioni) * 365.

4 (Rimanenze / Costo del venduto) * 365.

B Al netto di costi infragruppo pari a 3,9 milioni di euro (3,5 milioni di euro nel 2022) come da tabella esposta nel bilancio separato.

B SG&A da conto economico riclassificato al lordo di 2,6 milioni di euro di accantonamento straordinario su una posizione creditizia di natura non
ricorrente, il saldo e inoltre rappresentato al netto di costi e riaddebiti infragruppo pari a 0,2 milioni di euro depurati dei riaddebiti relativi al service del
personale pari a 0,7 milioni di euro (0,1 milioni di euro depurati dei riaddebiti relativi al service del personale pari a 0,5 milioni nel 2022) come da tabella
esposta nel bilancio separato.

1 [Debiti verso fornitori al netto IVA / (Acquisti + Costi per servizi e altri costi operativi)] * 365.

3. ANDAMENTO DEI RICAVI PER FAMIGLIA DI PRODOTTO
E TIPOLOGIA DI CLIENTE

RICAVI DEL GRUPPO PER TIPOLOGIA DI CLIENTE E FAMIGLIA DI PRODOTTO

RICAVI PER TIPOLOGIA DI CLIENTE

(milioni di euro) 2023 % 2022 % Var. % Var.
Retailer/e-tailers 1.342,7 33,7% 1.837,0 39,2% (494,3) -27%
IT Reseller 2.832,1 71,1% 3.059,6 65,3% (227,5) -7%
Rettifiche perriconciliazione (189,6) -4.8% (212,4) -4.5% 22,8 -11%

Ricavi da contratti con clienti 3.985,2 100,0% 4.684,2 100,0% (699,0) -15%
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Nel corso del 2023 il mercato nel sud Europa registra una crescita del 2% nel Segmento Business (IT Reseller) ed
una flessione del 12% nel Segmento Consumer (Retailer, E-tailer). | ricavi del Gruppo mostrano invece i seguenti
andamenti: il Segmento Business a 2.832,1 milioni di euro segna un -7%; il Segmento Consumer a 1.342,6 milio-
ni di euro decresce del 27%.

Il peso delle vendite a IT Reseller nel 2023 sale al 68% contro il 62% nello scorso anno, progressivamente ridu-
cendo il peso del Segmento Consumer a maggiore pressione sulla scontistica.

RICAVI PER FAMIGLIA DI PRODOTTO

(milioni di euro) 2023 % 2022 % Var. % Var.
PC (notebook, tablet, desktop, monitor) 1.110,7 27,9% 1.551,0 33,1% (440,3) -28%
Stampanti e consumabili 356,9 9,0% 365,1 7,8% (8,2) -2%
Altri prodotti 285,1 7,2% 345,2 7,4% (60,1) -17%
Totale IT Clients 1.752,7 44,0% 2.261,3 48,3% (508,6) -22%
Smartphones 995,3 25,0% 1.205,5 25,7% (210,2) -17%
Elettrodomestici 57,9 1,5% 91,0 1,9% (33,1) -36%
Gaming (hardware e software) 92,3 2,3% 47,7 1,0% 446 94%
Altri prodotti 1674 4,2% 241,1 5,2% (73,7) -31%
Totale Consumer Electronics 1.312,9 32,9% 1.585,3 33,8% (272,4) -17%
Hardware (networking, storage, server & altri) 696,2 17,5% 698,2 14,9% (2,0 -0%
Software, Servizi, Cloud 413,0 10,4% 351,8 7,5% 61,2 17%
Totale Advanced Solutions 1.109,2 27,8% 1.050,0 22,4% 59,2 6%
Rettifiche per riconciliazione (189,6) -4.8% (212,4) -4.5% 22,8 -11%
Ricavi da contratti con clienti 3.985,2 100,0% 4.684,2 100,0% (699,0) -15%

Analizzando il dettaglio per famiglia di prodotto, i ricavi registrano un -23% nel segmento /T Clients, in un mer-
cato che secondo quanto misurato dalla societa di ricerca inglese Context decresce del 9%. Ad incidere mag-
giormente é la categoria dei PC (-28%), ma anche Stampanti e Consumabili e Altri Prodotti arretrano rispetto
allo scorso anno: rispettivamente segnano i seguenti andamenti -2% e -17%.

Il segmento Consumer Electronics segna una decrescita del 17%, soprattutto per effetto della diminuzione dei
ricavidi Smartphone (-17%). Anche gli Elettrodomestici mostrano un andamento negativo (-36%), come anche
gli Altri Prodotti (-31%). In crescita significativa invece la categoria dei Gaming (+94). Secondo i dati Context, il
mercato Consumer Electronics registra un -7% rispetto a